Negli acquisti on-line, parte la
riscossa dei negozi di vicinato

Sono sul sito Internet
dell’Aca le attivita
che vendono via Web

e consegnano a casa

uando non e possibile
Qrecarsi fisicamente nei

negozi per compiere i
propri acquisti, soprat-
tutto negli esercizi di cui le
misure anti Covid-19 hanno
decretato la chiusura, la solu-
zipne c¢'é: comprare on-line.
on esistono solo i grandi
colossi, ma sono moltissimi
ormai gli esercizi di vicinato
di Alba, Langhe e Roero che -
utilizzando le varie piattafor-
me Web - sono in grado di
accettare ordini e consegna-
re i propri prodotti al domici-
lio dell’acquirente.

Cosi, per dare loro visibili-
ta e consentire alla clientela
di ritrovarli anche on-line,
I'Associazione commerciant
albesi ha lanciato una nuova
campagna di sostegno al pic-
colo commercio, il cui mes-
saggio é il seguente: “Non
comprare dai solit colossi!
Per i tuoi acquisti on-line ri-
volgiti ai negozi di Alba, Lan-
ghe e Roero!”. Sul sito Inter-

Il direttore dell'Assoclazione commercianti albesi, Fabrizio Pace, @ un'acquisto formalizzato sul Web.

net dell’Associazione com-
mercianti albesi (www.aca
web.it), un'apposita sezione
ospita I'elenco di tutte le atti-
vita che dispongono di un ¢a-
nale di vendita digitale - sito
Internet, pagina Facebook,
WhatsApp, Instagram - al
guale & possibile accedere
per visionare gli articoli e fi-
nalizzare la compravendita.
La disponibilita merceolo-
gica & molto varia, si va
dall'abbigliamento alle cal-
zature, dagli accessori per
la casa alla cosmetica e alla
profumeria, dalla gastrono-
mia ai vini, dai gioielli ai gio-
chi e ai libri, senza dimenti-
care i prodotti per i nostri
amici animali, pii molto,

molto altro. L'elenco dei ne-

gozi coinvolt viene aggiorna-
to costantemente, a mano a
mano che nuovi esercizi scel-
gono di aderire all'iniziativa.

Si tratta di un progetto che
nasce per utilizzare al me-
glio le grandi opportunita of-
ferte dal Web, che non viene
pil visto come un nemico,
bensi come uno strumento
alleato anche delle attivita
commerciali di piccole e me-
die dimensioni che siano in-
tenzionate a sviluppare il
proprio e-commerce.

Quali i vantaggi di un ac-
quisto presso i negozi di vici-
nato? «La qualita e la corte-
sia abiruali, la possibilita di
un contatto diretto e persona-

le sempre e comungue, il re-
cupero di un rapporto uma-
no che 1 mesi di pandemia
hanno soltanto affievolito,
ma che & pronto a riemerge-
re non appena potremo final-
mente ritornare a una vera
normalita, in tutti gli aspetti
della nostra vitaw, afferma il
direttore dell’Associazione
commercianti albesi, Fabri-
zio Pace. «E un modo per fa-
re rete, per far si che gli im-
prenditori non si sentano so-
li in questo periodo di diffi-
colta inedite e persistent], in
attesa che si possa tornare a
varcare le soglie di tutti i ne-
gozi con la serenita di sem-
pre e la prospettiva di un fu-
turo anche migliores.



